INNOVATION WEIST DEN WEG @SEIFERT
FUR DIE ANFORDERUNGEN
VON MORGEN

UND DU BIST DIE RICHTIGE LOSUNG

AB SOFORT ALS
AREA SALES MANAGERI/IN (m/w/d) - WESTDEUTSCHLAND

Das Fundament der Seifert Systems wurde im Mit der Erfahrung von mehr als 55 Jahren ist Seifert
Jahr 1965 gelegt, als Ing. Rolf Seifert die Not- Systems zu einer Firmengruppe mit eigenen Nie-
wendigkeit erkannte, Elektronik im industriel- derlassungen in Malta, Schweiz, Italien, USA und
len Umfeld auf einem gleichmalig niedrigen Australien gewachsen.

Temperaturniveau zu halten und entstehende Langjahrige Partnerschaften ermoglichen es uns
Verlustwarme sicher abzufuhren. weltweit erfolgreich tatig zu sein.

#AREA SALES MANAGER/IN (M/W/D)

Potenzielle Kunden ausfindig machen, Kunden vom eigenen Unternehmen Uberzeugen
Pflegen von Geschaftsbeziehungen, eigenen Kundenstamm aufbauen und

den Fortbestand des Unternehmens sichern

Markte analysieren, neues Marktpotenzial ausmachen

Vertriebsstrategien entwickeln, Zielkunden bestimmen

Kunden besuchen, einen Uberblick vor Ort verschaffen

Teammeetings fuhren, Markt- und Potentialanalysen erstellen

# DAS BRINGST DU MIT

Abgeschlossenes technisches Studium mit kaufmannischer Zusatzausbildung
oder vergleichbar mit Berufserfahrung

Hohe Eigenmotivation und Leistungsbereitschaft

Ausgepragtes Verhandlungs- und Kommunikationsgeschick
Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse

Sehr gute MS-Office-Kenntnisse

PKW-Fuhrerschein

# WIR BIETEN DIR

* Einen sicheren Arbeitsplatz

» Mdglichkeit von Home Office / mobilem, ortsunabhangigem Arbeiten

* Eine den Stellenanforderungen entsprechend attraktive Verglitung (Leistungsbezogen)
* Intensive Einarbeitung

+ 30 Tage bezahlter Urlaub

* Ein gutes und kollegiales Betriebsklima mit viel Freude bei der Arbeit

 Kurze Hierarchie- und Organisationswege

Sende deine Bewerbung mit den letzten Schulzeugnissen beigefligt an deine Ansprechpartnerin: ®SEIFERT

SEIFERT SYSTEMS GMBH Frau: — _
Albert-Einstein-Str. 3 Mail: WO OUCOUICH URGIERZC AT
42477 Radevormwald Tel.:




